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https://www.instagram.com/danijunco/


GISELLE 

PRATTES

Empresária

KAREN KANAAN

42 São Paulo

SAUANNE BISPO

Go Diáspora

J A Q U E L I N E  L A M E N T A

FCJ

https://www.linkedin.com/in/giselle-prattes-973790ba/
https://www.instagram.com/giprattes/
https://www.linkedin.com/in/karen-kanaan-8578665/
https://www.instagram.com/42saopaulo/
https://www.linkedin.com/in/sauannebispo/
https://www.instagram.com/godiaspora/
https://www.linkedin.com/in/jaqueline-lamente/
https://www.instagram.com/fcjventurebuilder/


"Quem não nasce para
servir não serve para
empreender"

Dani Junco



Investigativo
Curioso

Livre de ego
Escuta ativa



Eureka
Eu sou muito foda, 

ninguém pensou isso
ainda!



Empreendedor não é a pessoa que tem 
um CNPJ.

É qualquer pessoa que sinta-se 
mobilizada a resolver um problema.



Melhor
Mais rápido
Mais barato

NICHO



- Preço
- Legislação
- Erros
- Acertos
- Stakeholders







A validação come 
a sua ideia no 
café da manhã



Lançar lean
Errar barato

Aprender rápido
Tracionar ou Pivotar



PORQUE ELAS PRECISAM COMPRAR

SOLUCIONAR UM PROBLEMA
TER PRAZER/ENTRETENIMENTO/PERTENCER

PREVINIR ALGO



Ideias First 
x

Needs First





1.Motivações
2.Objetivos

3. Medos e Desafios
4. Qual frase a define

5. Servir a essa persona 
me move?



1. Começar frases só Como, Qual, 
Quantas e  Porquê

2. Nunca usar o tempo verbal que termine
com iria

3. Não pergunte para ouvir a resposta ideal





Early Adopter
- Se houvesse uma solução assim você acredita

ser melhor, mais rápido ou mais barato? 
- Posso te enviar para você testar?

- Se resolveu seu problema, dentro esse range 
de valores o que considera justo?

- Pode me ajudar a cocriar essa solução?



Escolhem por motivos diferentes
IDENTIFICAÇÃO COM UMA CAUSA

EMPATIA
IMPACTO SOCIAL

SENSO DE COMUNIDAE
STATUS E RECONHECIMENTO





Seus clientes podem não
buscar uma solução pelo

mesmo motivo. 



Job to be done







Job Funcional
Deslocar de A-B

Job Relacional
Saber o Preço antes | Não esperar na rua

Job Emocional
Segurança | Sustentabilidade



Proposta de valor



Busque matar seu modelo
de negócio todos os dias
antes que alguém o faça.



Product Market Fit
Qual frustrado você ficaria se tal

empresa terminasse hoje?
Muito
Médio

Não ficaria



Oceano
Azul



Propósito transformador massivo
Tornar mães líderes e livres
esconomicamente
Organizar toda a informação do mundo
Contar histórias que inspiram
Criar experiências de brincar inovadoras





”NUNCA SUBESTIME 
UMA MULHER QUE 
DESEJA SER UM 
EXEMPLO PARA SEU 
FILHO"
@Dani Junco
@b2mamy
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Texto Desconstrução do Nexos –

Daniel  Motta

Livro - Dar e Receber – Adam Grant

Livro - Mulheres que correm com os 

lobos – Clar issa Pinkola Estés

Livro - Histór ia de Elza Soares – Zeca 

Camargo

https://www.linkedin.com/pulse/desconstru%C3%A7%C3%A3o-dos-nexos-daniel-motta/
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Livro – A coragem de ser imperfei to –

Brené Brown 

Livro – Vai lá e faz – Tiago Mattos

Vídeo – Everything is a Remix 

Livro – Roube como um art ista -

Austin Kleon

https://www.youtube.com/watch?v=yoIZzk31OMg
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Livro – A coragem de ser imperfei to –

Brené Brown 

Livro – Vai lá e faz – Tiago Mattos

Vídeo – Everything is a Remix 

Livro – Roube como um art ista -

Austin Kleon

https://www.youtube.com/watch?v=yoIZzk31OMg


D
ic

a
s

c
o

m
p

le
m

e
n

ta
re

s

100 perguntas para def inir  a sua 

persona

http://5seleto.com.br/100-perguntas-para-se-fazer-quando-for-criar-uma-buyer-persona/


https://www.instagram.com/b2mamy/
https://www.instagram.com/huggiesbrasil/
https://www.maisabracos.com.br/
https://www.facebook.com/huggiesbrasil/
https://www.linkedin.com/company/huggies-healthcare/about/

